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Polacy sg bardzo przywigzani
do Inwestowania

W hieruchomosci
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Nic dziwnego - w obliczu dotychczas rosngcych cen

| olbrzymiego popytu, byt to wybor bezpieczny i zyskowny.
Nalezato jedynie pokonac wysoki prog wejscia i mozna byto
uzyskiwac comiesieczny zysk z wynajmu.
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Wynajem sam w sobie jest bardzo dobrg formg zarabiania, ktora kojarzy
sie ze stabilnoscig i bezpieczenstwem. Comiesieczny zysk, ktory

w diugiej perspektywie moze przekroczy¢ wartosS¢ wynajmowanego
dobra wielokrotnie.

Stad pojecie “rentier”, ktore w ostatnich latach stato sie pewnym
synonimem sukcesu finansowego. Samo o

oznacza kogos, kto zyje z wynajmowania.
bo nalezy podkresli¢, ze wynajem to nie ty

Kreslenie natomiast

Niekoniecznie nieruchomosci,
ko nieruchomosci.




Wynajem to nie tylko
hieruchomosci

| tym zajmiemy sie nieco szerzej - alternatywg dla nieruchomosci
na rynku wynajmu, ale zeby osadzi¢ to w kontekscie,

WSKAZNIK ZWROTU Z INWESTYCJI W MIESZKANIA NA WYNAJEM

Zaczni:my Od kontekStu' S W NAJWIEKSZYCH MIASTACH
Gdansk === Krakéw todz === Poznan == Szczecin wee \Narszawa = \Nroctaw
8%
Bariery wejscia na rynek wynajmu hieruchomosci oy
6%
Pierwszym czynnikiem, ktory ogranicza dziatalnos¢ w obszarze -
wynajmu nieruchomosci jest prog wejscia - ceny mieszkan, domow, A%
lokali ustugowych a nawet gruntow osiggnety w ostatnich latach bardzo 3%
wysoki poziom. Zwtaszcza w duzych miastach, w ktorych popyt jest 2% D P
duzy i wynajem moze by¢ dochodowy. Mozna przyjac¢, ze 500 000 1%
bytoby kwotg minimalng, jesli juz mamy rozeznanie i srodki na remont. 0% | | |

. e . .. . ., . . . ., 2021 2022 2023 2024
Zwrot z takiej inwestycji w duzym miescie mozemy obechie zatozycC

na 4-6%. Oczywiscie perspektywa wynajmu jest dtugofalowa,
poniewaz nadal nieruchomos¢ kojarzy sie ze stabilnoscig, jednak

w krotszej perspektywie nie jest to sposob na szybkie uzyskanie
du 2990 ZyS ku. Zestawmy to z rzeczywistoscig, w ktorej popyt, po skoku w 2022 r., wlasnie spada.

ZRODEO: OTODOM.

Otodom i Polityka Insight, Kwartalnik Mieszkaniowy Ill kw. 2022



Statystyki dot. rynku wynajmu
w Polsce

WYKRES 2.  STRUKTURA OFERTA MIESZKAN NA WYNAJEM WEDtUG METRAZU
WYKRES 2. POPYT NA MIESZKANIA NA WYNAJEM W NAJWIEKSZYCH MIASTACH

| CALYCH AGLOMERACJACH (WRZESIEN 2021 = 100)
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ZRODLO: OTODOM.

ZRODLO: OTODOM.

74T e L R L oy A T T S A e o 2V (https://www.otodom.pl/wiadomosci/wp-content/uploads/2024/06/Polityka-Insight-i-Otodom_Rocznik-najmu-26.05.2024.pdf)



https://www.otodom.pl/wiadomosci/wp-content/uploads/2024/06/Polityka-Insight-i-Otodom_Rocznik-najmu-26.05.2024.pdf

Jakie korzysci daje wybor nieruchomosci,
jako wynajmowanego zrodta zysku?

Mieszkanie jeszcze dtugo bedzie duzg wartoscig. Jesli nie pracuje w wynajmie, mozna
w nim zamieszkac lub spieniezyC - to dobre zabezpieczenie kapitatu.”

Dobre zabezpieczenie kapitatu przed inflacjg.




Nieruchomosc - jakie generuje
trudnoscii zagrozenia?

Wymaga duzego zaangazowania czasu i srodkow, wiasciwie przez caty czas wynajmul.

Podatki - poza podstawowymi, dosc¢ niewysokimi, jak podatek od nieruchomosci i podatek dochodowy,
niedtugo mogg pojawic sie podatek katastralny i podatek od kolejnych nieruchomosci.

Obstuga najmu i potencjalne problemy z najemcami - dodatkowe zaangazowanie czasu,
w niektorych przypadkach kroki prawne i ryzyko strat.

Koszty nawet w wypadku braku hajemcow.

Ryzyko wahan na rynku ze wzgledu na demografie - w starzejgcym sie spoteczenstwie
podaz moze przerosngc popyt.

Rzgdowe programy wsparcia zakupu nieruchomosci: 62,5% Polakéw decyduje sie na najem nieruchomosci
w przypadku niemoznosci zakupu nieruchomosci na wtasnosc.
Rzgdowe programy wsparcia zakupu nieruchomosci zmniejszg popyt na wynajem.*

Przesyt na rynku mieszkan o matym metrazu. Wejscie na rynek nieruchomosci
moze niedtugo oznaczac perspektywe zakupu duzego i drogiego mieszkania.*

Wiecej szczegotow w raporcie Otodom*



https://www.otodom.pl/wiadomosci/pobierz/raporty/rocznik-z-rynku-najmu-polityka-insight-i-otodom

P t - + Nieruchomosci nadal sg dosc¢ stabilnym sposobem na zysk w
O enCJa dtugiej perspektywie, kojarzg sie z czyms pewnym i utrzymujg

o yF7 o wysokg wartosc¢. Jednak ich potencjat jako zrodta zysku na
nieruchomosci

rynku wynajmu znaczgco spadt (i spada nadal).
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Wynajem elektroniki to biznes, w ktorym dziatamy ponad 6 lat i widzimy
- jego potencjat. Faktem jest, ze rynek wymaga duzego know how |
J da ka JeSt zapewnienia obstugi. To takze kwestia wypracowania procedur - samego
wynajmu, obstugi serwisowej, finansowej i prawnej. Ale zyski przewyzszajg

a Ite rnatywa? te dostepne na rynku nieruchomosci.

Od ponad roku oferujemy udziat w naszym programie PlentiPartners, w ktorym my zajmujemy Zert pO trzeCh

sie obstugg wynajmu, a nasi partnerzy finansujg zakup sprzetu i odbierajg od nas regularny |ataCh ekSplOataCji*
CczZynsz.

Nie jest tu konieczne budowanie know-how i struktury,

zatrudnienie ludzi do obstugi, magazynowanie etc. ’
Zwrot po dwoch

Wynajem elektroniki, mimo krétszych cykli niz latach eksploatacji*
nieruchomosci, zapewnia imponujgce marze.
Jak pokazujg dane, zwrot na produkcie moze
siegac 81% w pierwszym roku, a po trzech

latach wzrosng¢ nawet do 210%. Te wysokie

marze czynig wynajem elektroniki atrakcyjng Sredni roczny zwrot

alternatywg dla klasycznego najmu wartosci produktu*
nieruchomosci.

*Wyniki dotyczg wybranych, przeanalizowanych historycznie 81 % 1 5 5 %

produktow w Ofercie pracujgcych przynajmniej 3 lata.






Oczekujagce Optacone Zakonczone Anulowane

[
‘ O I I l l I S I S Z Zobacz wspdlny harmonogram optaconych zakupdéw >

# B6D3FGH]J Srodki naliczone (zt netto): 120 978,75 z 460 263,85 Pokaz szczegoty

® ® y
8 20.03.2023 D D
. % 300 000 zt netto Data wystawienia najblizszej faktury: 20.09.2023 Pondw taki zakup

# B6D3FGH]J Srodki naliczone (zt netto): 2 978,75 213 263,85 Pokaz szczegély
O Sprzet jest Twojg wtasnoscig przez caty okres umowy ) 20.03.2023 S — o
& 10 000 zt netto Data wystawienia najblizszej faktury: 20.09.2023 Ponow taki zakup

O < Zapewniamy ubezpieczenie sprzetu

Warunki ZGkUpU Przychéd netto: 210 201,72 zt
Wybierz dogodne dla Ciebie warunki zakupu. O / 40 : /
. , . IRR: 15,0%  Marza: 1%
O Mozesz uzyskac marze nawet do 40,01%
Za jakqg kwote chcesz kupi¢ sprzet do wynajmu?
Wpisz kwote od 5 do 300 tys. Zobacz harmonogram wystawiania faktur >
150 tys. zt netto Sprawdz przyktadowe rozliczenie podatkowe >
@ g:(fffazktkip;é;zp;zritzizevr:;etveij?eizké%?e?ﬁf:g cobennete? N.iniejsza kglkulacja ma cha.rak.ter wytgcznie przyktadowy i
Nad wszystkim masz kontrole w Panelu PlentiPartners. Kontroluj swoje e oy fozumieni art, 65 b BEToreer
zakupy sprzetow, sledz nadchodzace faktury oraz samodzielnie Czy rozliczasz sig ryczattowo?
powiekszaj przychod dodajgc srodki na wtasnych warunkach! Tak [° Nie ]
Opiekun doradzi Ci, jakie przyjg¢ warunki wspotpracy, takie jak czas trwania umowy @) Dlosih e o oot geeneliing Ce oy

sposob wyliczania przychodow. wiecej

lub wysokos¢ wptaty, aby wspotpraca byta dla Ciebie jak najbardziej korzystna.

Na jaki okres chcesz kupié sprzet?

Wyprobuj kalkulator

()
24 mies. 30 mies. 36 mies. [ 48 mies.



https://partners.plenti.app/#calc
mailto:wojtek@plenti.app

Podsumowujgc OpCje wyhajmowania

Prog wejscia

Perspektywy rynkowe

Zaangazowanie

Marza

Cykl operacyjny

Dodatkowe korzysci

C Nieruchomosci )

C Elektronika )

-~

Zakup nieruchomosci: min. 400 000 zt lub kredyt
hipoteczny

Niepewne - obecnie tendencja spadkowa na rynku
wynajmu

Wysokie - remonty, optaty, umowy z najemcami,
administracja

Ok. 5% rocznie

Dtugoterminowy (5-10+ lat)

Potencjalny wzrost wartosci nieruchomosci,
mozliwosc¢ osobistego uzytkowania w przysztosci

Wktad poczatkowy: min. 10 000 zt

Wzrostowe - rosngcy popyt na wynajem elektroniki

Niskie - podpisanie umowy, wystawianie faktur

Do 15% rocznie

Krotkoterminowy (1-3 lata)

Bezobstugowy program, duza elastycznosc, petne
odliczenie kosztow




.

/alnteresowany
szczegotami?
Wynajem elektroniki to nowy rynek, ktory

dynamicznie sie rozwija - chcesz skorzystac
z mozliwosci, jakie oferuje?

Skontaktuj sie z nami i przystagp do PlentiPartners -
to prosty sposob na zysk!
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https://partners.plenti.app/rozmowa/

